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Değişen Şartlar Nasıl Avantaja Çevrilebilir?

 

 

Sensgreen'in Geçen Sene İçinde Satış Yaptığı Ülkeler: 
 

Fransa, İngiltere, Almanya, Yunanistan, İsviçre, Nijerya, BAE,
Kuveyt, Suudi Arabistan, Hindistan, Kamboçya, Vietnam,

Filipinler, Singapur

 



 

G�r�ş�m Yolculuğumdan Öğrend�ğ�m En Öneml�
Dersler:

 
 

1- Fikirlerine hiçbir zaman aşık olma. 
 

2- A noktasından B noktasına en kestirme yoldan git.
 

3- Yanındaki insanları bu hayalin ortaklarından biri yap.
 

4-   Global standartları takip et. 
 

5- Proaktif ol, reddedilmekten korkma. 

 



 

Beni Dinlediğiniz İçin
Teşekkürler. 

 
Mehmet Yiğitcan Yeşilata
yesilata@sensgreen.com

 


