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Sunus Plam

KUmeIenme—Rekabet Gucu-Ekonomik Kalkinma
Iliskisine Iliskin Tespitler

Kiimelenme Anlayisi Temelinde Hazirlanan Ihracat
Koclugu Programi

Kimelenmeye Iliskin Genel Dederlendirmeler



Ekonomik Kalkinma Sureci:
Degisen Roller ve Sorumluluklar

Eski Model Yeni Model

*Devlet kurumliarinin,
*Devlet tesvik politikalari sirketlerin,
» universitelerin, egitim ve
arastirma merkezlerinin,
sivil toplum orgitlerinin
isbirligini gerektirir.

ile yon verir.

Yeni ekonomik kalkinma modeli asagidan yukari tim
ekonomik aktorlerin katilimini gerektiriyor.



Ekonomik Kalkinmaya Yeni Bir Anlayis:
Kumelenme Yoluyla Rekabet Gucunun
Arttiriimasi

Analitik yaklagim (bolge ekonomisinin dinamiklerinin anlagiimasi
ve kaynaklarin stratejik bir sekilde kullaniimasi)

Organizasyonel yaklagim (Onde gelen firmalarin ortak bir
platformda toplanmasi ve firmalar arasindaki iletisim ve bilgi
paylasiminin etkinlegtiriimesi, kurumlar arasinda koordinasyon)

Hizmet yaklasimi (bolgeye firmalarin ortak kullanacagi altyapi
hizmetlerinin goturilmesi)
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Sistem Ydnetim Tammlamalar Dng Ticaret Bilgileri 0.A. Thracatg Birlikleri Kod Listeleri

THRACATCI FIRMALAR/TUM ULKELER (1000 USD)

Deder Aralidi Firma Sayisi 2008 Firma Sayisi 2009 Dedisim(%%) Deder 2008 Deder 2008  Dedisim(%%)
0-100 22,570 23,653 4,3 700,403,074 724,922,794 3.5

100 - 250 7,081 7,117 0.5 1,154,105,218 1,158,373,515 0.4

250 - 500 4,910 4,927 0.3 1,744,440,427 1,761,009,764 0.9

500 - 1000 4168 4037 231 2,085 814 245 2 802 862 074 231

1000 - 2000 3,426 3,232 5.7 4,348,063,017 4,553,308,764 -6.1
2000 - 5000 2,999 2,955 -1.5 9,538,479,268 9,292,538,121 -2.6
5000 - 10000 1,376 1,244 -9.6 9,550,926,894  §,574,101,078 -10.3
10000 - 50000 1,290 1,137 -11.9 25,395,382,954 22,981,010,248 -11.3
50000 - 100000 -21.2 12,084,132 404 9,435,055,833 -21.5
100000 - 250000 —23.5 13,937,131,907 10,705,477,395 -23.2
250000 - 500000 -17.4 7,516,961,464 5,618,499,454 -12
500000 - 1000000 -21.4 9,756,735,508 7,700,832,565 =il
-46.7 32,305,569,246 15,716,812,329 -51.3

TOPLAM 0.3 132,027,195,626 102,164,808,934 -22.6

GeriDin

.| Menu ready for use . j Yerel intranet H %100 <

,. Baslat "8 1rbox - Mirosoft... {= DIS TICARETBL... | I~ | B8 sunumiar & Micosoft Powerp... : 7 1307

/‘_D‘ E m t‘iit! | ¢l o



Firmalarin Pazar Bagimhhgi - 2009

6 > Ulke
18%

1 22.384 46 9.038

2-5 17.252 36 15.770

Kaynak:DTM Bilgi Sistemi

6> 8.915 18 77.355




Surekli Ihracat Yapan Firma Sayisi (100 bin $ Uzeri)

2007 2008 2009
100 bin $ Gzerinde kesintisiz ihracat yapan firma 14.084 14.084 14.084
sayIsl
100 bin $ Gzerinde kesintisiz ihracat yapan firmalarin % 90 % 92 % 88
toplam ihracat igcindeki % Paylari

Kaynak: DTM Bilgi Sistemi



ILK 100 FIRMANIN ETKISI - 2009

2008 2009
Toplam Ihracat 132.027 102.165
Toplam Ihracat % degisim - 05 23
100 firmanin ihracati 58.379 37.692
100 firma ihr. % degisim - 9% 35
% 69




Ilhracat Koclugu Programinin Amaglari

Ihracattaki derinligi ve nitelikli
Ihracatci sayisini artirmak

Firmalarimizin yurtdisindaki pazar payini artirmak

Firmalara bilgi ve beceri kazandirarak — ihracat
kapasitelerini artirmak

Ihracat faaliyetlerine sistematik yaklasim —disiplin

Krizin etkilerini azaltmak ve kriz sonrasi firsatlari
degerlendirmek



Ilhracat Koclugu Programinin Amaglari

Sahada kumelenme anlayisi temelinde bir ihracat
seferberligi

» Sahadaki tiim ilgili aktorlerle (Ihracatg! birlikleri,
Ticaret Odasi, Universiteler, Bankalar...) isbirligi

Firmalara bilgli ve beceri kazandirarak — ihracat
kapasitelerini artirmak

- Ihracat faaliyetlerine sistematik yaklasim —disiplin

« KOB/I'lerimizin uluslararasilastiriimasi



Ilhracat Koclugu Programinin Araglari

Danigsmanlik Destegi (2007/3 sayili Teblig)
« Egitim Destegi (2007/3 sayil Teblig)

« Pazar Arastirmasi Destegi (2006/6 sayil Teblig)
» E-Ticaret Sitelerine Uyelik Destegi (2006/6 sayili
Teblig)

« Sektorel Ticaret Heyetleri Destegi (2006/6 sayili
Teblig)



GENEL DEGERLENDIRMELER
R

A Kiimelenmenin oziinde isbirligi ve rekabet
kavramlan vardir

N Kamu kurumlari, ozel sektor, universiteler ve
sivil toplum kuruluslarinin siki bir isbirligi
icerisinde olmasi buyuk onem arz etmektedir.

AN Kumelenme politikasinda ortak noktalar
olmakla birlikte, her kume yol haritasini kendi
dinamikleri cercevesinde belirlemelidir.

A Ortak sorunlarin vyanisira ortak firsatlara
odaklanma imkani sunar.



GENEL DEGERLENDIRMELER
R

M Kiimelerin islemesinde Kkiime icindeki aktorler
arasinda giiven tesis edilmelidir.

N Deger zincirindeki eksiklikler tespit edilmeli ve
eksiklikler, yabanc1 yatirnmlarin kiimeye cekilmesi
veya Yyerel iireticilerin eksiklikleri tamamlamasi
konusunda 6zendirilmesi ile tamamlanmahdir.

N Devlet kiime olusturma yoluna gitmemeli, ortaya
citkmakta olan kiimelerin gelismesine
odaklanmahdir ve  liderligi  o6zel  sektore
birakmahdir.
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